
 بندی در صادرات انواع بسته

شود، بسیاری از افراد ذهنشان به سمت قیمت، کیفیت محصول یا مجوزهای  وقتی صحبت از صادرات می 
 رود.المللی می بین 

 .بندیبسته ودشاما یک عامل حیاتی وجود دارد که گاهی دست کم گرفته می 
کند، بلکه پیام برند شما را به جهانیان منتقل کرده و  بندی مناسب نه تنها از محصول محافظت می بسته 

 دهد. اولین برداشت مشتری را شکل می 
 

 بندی در صادرات اهمیت دارد؟ چرا بسته 
 .وهوایی متغیرنقل طولانی و شرایط آب  و جلوگیری از آسیب دیدن محصول در حمل : فیزیکی حفاظت

 .و هشدارهای ضروری درج اطلاعات فنی، تاریخ انقضا، شیوه مصرف: رسانیاطلاع 
 .ایجاد جذابیت بصری و اعتمادسازی برای خریدار خارجی ی:بازاریاب

 .بندی کشور مقصدهای بسته مطابقت با استاندارد :رعایت قوانین 



 انواع بسته بندی 

 (Primary Packaging) بندی اولیهبسته 
 بندی مستقیماً با خود محصول در تماس است. این بسته 

 .ی ظاهری مرتب و تمیز استهدف آن، حفاظت از محصول و ارائه 
 بطری نوشیدنی  •
 های وکیوم شده مواد غذایی پاکت •
 ای یا پلاستیکی محصولات آرایشیظروف شیشه  •
بسته :  نکته کیفیت  دارویی،  و  غذایی  محصولات  صادرات  استانداردهای برای  با  مطابق  باید  اولیه  بندی 

 .المللی باشدبهداشتی بین 

 (Secondary Packaging) بندی ثانویهبسته 
 دهد.بندی ثانویه گروهی از محصولات را در کنار هم قرار می بسته 

 .تر، نگهداری و برندینگ اهمیت دارداین مرحله برای حمل آسان 
 های کارتنیجعبه •
 های چندتاییشرینک پک  •
 های هدیه مخصوص صادرات بسته  •
 .تواند تاثیر زیادی در جذب مشتریان خارجی داشته باشدطراحی گرافیکی جذاب در این بخش می: نکته



 (Tertiary Packaging)  ونقلبندی نهایی یا حملبسته 
 رود.بندی برای حمل و جابجایی انبوه محصولات به کار می ی بسته این لایه 

 .است  المللیونقل بین محافظت از کالا در مسیر حملهدف اصلی آن، 
 بندیپالت  •
 های بزرگ مقاوم جعبه •
 پیچی صنعتی کشی و لفاف تسمه  •
 .های مقاوم در برابر رطوبت و ضربه برای مسیرهای دریایی یا طولانی استفاده کنیدبندیحتماً از بسته   : نکته

 
 های خاص در صادرات بندی بسته 

 . شودهای خاص استفاده می بندیبسته به نوع محصول و بازار هدف، گاهی از بسته 
 .برای کالاهای حساس به رطوبت مثل الکترونیک یا فرش :بندی ضدآب بسته 
 .برای تجهیزات حساس یا ظریف مانند قطعات خودرو یا لوازم پزشکی :بندی ضدشوک بسته 
  .اندمحیطی حساسمورد توجه بازارهای اروپایی که روی مسائل زیست   :پذیرتخریببندی زیست بسته 



 بندی صادراتی موفقچند نکته کاربردی برای بسته 

ها بندی، زبان برچسبهر کشور ممکن است الزامات خاصی برای نوع بسته   :مطالعه مقررات کشور مقصد
 .یا نمادهای هشداردهنده داشته باشد

ارزش  تواند محصول شما را در ذهن مشتری بیبندی نامناسب می بسته   :استفاده از مواد اولیه باکیفیت 
 .جلوه دهد

 .باز شدن آسان بسته و زیبایی ظاهری نقش مهمی در تجربه مشتری دارد :طراحی کاربرپسند

 .باید به بهترین شکل ممکن ارائه شود در دنیای رقابتی امروز، محصول خوب کافی نیست؛
در صادرات بسته  نیست؛  بندی  فیزیکی  محافظ  یک  برند    فقط  و شخصیت  تعهد  کیفیت،  نماینده  بلکه 

 .شماست
بندی را بخشی جدانشدنی از استراتژی صادراتی گذاری روی بسته با توجه به اهمیت آن، بهتر است سرمایه 

 .خود بدانید


